
初任者向け仕事の進め⽅

物件がなくても広告は出せます︕



売買も賃貸も

他社物件を広告できることを
ご存知ですか︖

広告編



⾃社物件がないから
といって 広告を出さないのは
もったいないです︕

広告編



レインズを使って

「売主（元付）・貸主（元付）」
を探してみましょう︕

広告編

＊元付とは、顧客（売主／貸主）から売買（賃貸）の依頼を受けている宅地建物取引業者です。
＊客付とは、買主（借主）を探す⽴場の宅地建物取引業者になります。



「売り側業者」イメージ

広告編

ライバル
仲介業者

売主 仲介業者
（⾃社）

買い側の
仲介業者 買主

買主



「買い側業者」イメージ

広告編

ライバル
仲介業者

売主 専任業者 買い側の
仲介業者
（⾃社）

買主
※分かれとなっている場合



「賃貸仲介」イメージ

広告編

ライバル
仲介業者

貸主 仲介業者
（⾃社）

借主側の
仲介業者

借主

借主



売主（元付業者）が⾒つかったら

問合せをしてみましょう︕

広告編



電話参考例
広告編

お世話になります。○○不動産の△△と申します。

レインズを⾒てお電話をしております。

御社の××物件ですが、ご紹介させて頂いてよろしいでしょうか︖

広告掲載をさせて頂きたいのですがよろしいでしょうか︖

弊社のホームページやポータルサイトその他新聞等

注意！！売主や元付業者の許可なく物件を取扱い（掲載）する
ことは禁じられています。



了承を得られた時
ラビーネットから
物件登録をしてみましょう︕

広告編

※間取り図など詳細資料をもらいましょう。
※現地物件写真の撮影にも⾏ってみましょう。
※有料広告も１週間からお試しできます。



条件付き承諾の場合

広告編

1 ホームページのみ
→  ホームページに掲載してみましょう。

2 紙媒体のみ
→  物件資料をダウンロードして
⾃社帯に変えてみましょう。

ラビーネットの掲載？



広告編

ラビーシステムの
コンテンツの１つです。
帯変えができます→



売買＜⼟地＞
住宅メーカーや住宅展⽰場などに
需要があります。

広告編

※⼟地なし顧客を抱えている業者もあるので、仲良くなって
希望の⼟地を紹介しましょう。

※業者向けにFAXやメールなど定期的に送信しましょう。



売買＜新築⼾建て＞
建売住宅メーカーなどは
オープンハウスの依頼もありますよ。

広告編

※⼟⽇祝⽇などに開催。必要道具を貸してくれるケースもあります。



売買＜中古物件＞
リノベーション（再販）業者などは
オープンハウスの依頼もありますよ。

広告編

※⼟⽇祝⽇などに開催。



ポスティング＜全般＞
紙媒体のみの場合は「配布⽤チラシ」を
作ってみましょう。

広告編

※ラクスル（https://raksul.com）無料デザインあります。
印刷からポスティングまで1,000部１万円〜（R３年２⽉末現在）



ネット掲載時の注意点
物件確認を定期的にしましょう。
価格変更や募集終了済の場合があります。

広告編

※賃貸は変動が多いので特に注意をしましょう。
※おとり広告になる場合があります。
※不動産広告を⾏う場合の注意点は、不動産の公正競争規約でご確認下さい。



問合せがあった時
反響メール返信⽂例集があります。
https://portal.rabbynet.zennichi.or.jp/content_s/hankyo/leftindex.html

ラビーネットからご利⽤下さい。

広告編



問合せがない時
物件内容やエリアを変更したり
⽅向や⾓度を変えてやってみましょう。
店舗や事務所⽤なども需要がありますよ。

広告編



物件の選び⽅
どの物件を選ぶかは、ご近所か
⼟地勘があるところがいいと思います。

広告編



SNSも挑戦してみましょう︕
Facebook 、Instagram、LINE、
Googleマイビジネス なども
おすすめです。

広告編



ラビーネット
コンテンツ紹介編︕︕

広告編



広告編

ブルーマップ
登記簿情報 取得

コンテンツ紹介①

※有料の部分があります



広告編

クラウド版
間取り作成ソフト 無料

コンテンツ紹介②

間取り作成 有料



広告編

物件査定

コンテンツ紹介③



広告編
ｅラーニング研修

コンテンツ紹介④

便利な機能が
たくさんありますよ。

不動産調査の仕⽅も分かります！


